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tomarse el test de PCR. Pero no les

pinchan el dedo. Tampoco acercan su
boca o nariz para el examen nasofaringeo.
Solo entregan su teléfonoa la encargada de to-
mar las muestras. Veinticuatro horas después
estan listos los resultados.

Esa es la promesa de Diagnosis Biotech,
una startupde cinco meses de vida creada por
tres chilenos, cuya propuesta es competir
con los actuales test ripidos en el segmento
de las empresas, principalmenteen las indus
trias cuva continuidad operacional es clave,
como mineras, constructoras o plantas de
produccion. Pero con un detalle innovador
que no es menor: las muestras se toman des-
de algo tan personal vy masivo como el telé-
fono mavil. ¥ aquisurgen dos preguntas cla
ve: ¢A nadie se le habia ocurrido antes algo
asi? y ¢ tiene fiabilidad un celular para detec-
tar sisu dueno estd contagiado?

Vamos a tratar de responder la primera, via-
jando al inicio de esta historia que ha sido es-
crita en un planeta bajo Covid.

En abril, Rodrigo Young (48) decidié venir-
se a Chile para pasar la pandemia con sus pa-
dres. Fl es experto en genéticamoleculary téc
nica PCR. Su curriculum es largo, pero quizi
baste con mencionar gue lleva 15 anos como
jefe de laboratorio donde se investigan las ba-
ses moleculares y genéticas del desarrollo em-
brionario en la University College London de
Inglaterra, y tiene 18 articulos cientificos pu
blicados en revistas de alto impacto. “He he-
cho cientos de miles de PCR en mi vida”, dice
Young. Mientras caminaba enun Londres le-
node medidas para detener el contagio, pen-
saba todo el dia en cdmoaumentar los testeos,
pero de forma mas fidedigna, rapida, menos
invasiva y barata. Pero sobre todo, para detec-
tar a los “contagiadores silenciosos™. Ese 80%
de la poblacian asintomatica que no sabe que
tiene el virus y puede cargar la balanza.

“Pensé en tomar muestras de los teclados o
pantallas de computadores. Deahinacio laidea
de ocupar los celulares. Es algo con lo que es-
tamosen contactotodo el dia”, sefala. Yains
talado en Chile, en junio hizo unas pruebas
comparando el muestreo de los teléfonos con
el test nasofaringeo con amigos y conocidos que
habian sido diagnosticados con Covid y... jfun-
ciond!. “Me puse nerviosa y pensé que la idea
no erasolo una fantasia”, cuenta Young.

Fue cuando llame a Carlos Abogabir. Se co
nocian desde el 2008. Abogabir (44) es funda-
dor y director ejecutivo de GeCo, fue vicepre-
sidente de Asuntos Corporativos de SMU, de
Colbun y Gerente de Educacion de la Munici-
palidad de Puente Alto. Ademas, es director de
la Fundacidn Trascender y este ano fue reco-
nocido conel premio Avonni por ser fundador
del Semdforo Social. Fl tercer mosquetero en
entrar a la ecuacion fue Andrés Barriga (40).
Mas ligado al mundo de las startups, es direc-
tor en empresas como Talana, Macal, MasA-
nalyticsy RipleyCorp. Fue Business Developer
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Rodrigo Young, experto en genética molecular y técnica PCR,
trataba de dar con un modo barato, efectivo y rapido para
chequear el contagio por Covid. Se le ocurrio usar algo tan
personal como los teléfonos moviles. Se unioé a dos socios y
juntos validaron la idea en un estudio a 500 personas en Clinica
Davila. Ahora, Diagnosis Biotech estd en el proceso de patente,
fichando a sus primeros clientes y hablando con las autoridades.
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velopment Program de Amazon, en Seattle.

Abogabir y Barriga se convencieron rdpido.
Conuna inversion inicial de US$100 mil abrie-
ron un pequeno laboratorio en Huechuraba y
fueron a tocar las puertas de la Clinica Divila
para hacer un estudio. La jefa del Laboratorio
Clinico, Cecilia Tapia, avald 1a idea. Testearon
sobre 500 personas en un lapso de dos meses
v las pruebas arrojaron 93% de similitud en-
tre los resultados del examen hecho en los ce-
lulares v los test PCR tradicionales, Tenian un
buen argumento para salir al mercado.

“Nuestra propuesta de valor es ofrecer a las
empresas PCR a través de los celulares que
permitan la continuidad operacional. Es algo
no invasivo y mads economico queun PCR tra-
dicional ¥ a un precio similar al test rapido,
pero con menos porcentajes de error”, dice
Barriga. Abogabir complementa: “El gran
descubrimiento es usar el teléfono mavil
como un espejo de la salud de sus duenios™.
Mientras un PRC tradicional cuesta en el
mercado en torne a $20 mil , el de Diagnosis
vale alrededor de $5 mil.

Lametodologia fue testeada en mas de
500 personas en la Clinica Davila.

Larespuesta da pie para insistir en la segun-
da pregunta: Jtiene fiabilidad un celular para
detectar el contagio? La argumentacion de
Diagnosis Bintech no soloestd sustentada - por
ahora- enla prueba de campo de la Clinica Di-
vila. Esta semana presentaron un paperala re-
vista especializada Nature Communications.
El documento estd respaldado por el doctor
Garth Dixon, Jefe Clinico de Microbiologia, Vi-
rologia y Control de Infecciones del Great Or-
mond Street Hospital de Londres, uno de los
centrosde salud de ninos mds importantes del
mundoy el doctor Tomas Pérez- Acle, integran
te de la mesa de datos Covid-19 del Ministerio
de Ciencias, entre otros expertos.

Claramente surgen decenas de otras pregun-
tas como, Jqué pasa si un nifio estuvo jugan-
do con el celular de su papa, el cual serii parte
del test?, ;queé diferencias hay si el celulartie
ne carcasa de plistico o ne?, o jqué sucede si
el teléfono se limpio antes con alcohol gel?

Lostressocios sostienen que estos factores no
influyen en la fiabilidad de los resultados.
“Imaginate que una persona estd todo el dia -
randole gotitas de saliva a un celular, las cua-
les seacumulan. No hay nada mas personal que
eso”, explica Young.

Pero saben que atin fienen un importante ca
mino por delante. “Esperamos hacer en los pro-
ximos meses entre 2.000y 3.000 test diarios™,
indica Abogabir. En paralelo, va comenzaron
el proceso de patente, tanto en Chile comoen
EEUU, ¥ la proxima semana se reunirin con
autoridades del Ministerio de Salud.

Ya tienen tres clientes, dos de ellos ligados
al sector construecion (Prodalam y Mas y
Errdzuriz).

Pero claramente, para esta startup, el Covid
es solo el puntapie inicial. Apuestan a que el
potencial de esta metodologia va mucho mas
alld del “momentum” de la pandemia. jPor
ejemplo?: “Nosé sirespondera eso, porgue va-
mos a regalar ideas siper importantes”, indi
cariendo Young, y agrega: “Pero sabemos que
puede ser una solucion para ottos virus, en-
fermedades v aplicaciones meédicas. Estoes solo
el comienzo”. @



